
CONTPAQi® 



Beneficios 

En CONTPAQi® nuestros distribuidores forman una verdadera comunidad de 
socios estratégicos quienes comparten nuestra misión de marca: impulsar la 
productividad de las personas y el crecimiento de las empresas, y juntos 
construimos un negocio rentable y de largo plazo que tiene el propósito de lograr 
el éxito de los clientes, a través de nuestro portafolio de software empresarial fácil 
y completo.

El rol del distribuidor CONTPAQi® es resolver los retos de negocio de la PyME a 
través de la tecnología, otorgando atención comercial especializada de software, 
así como servicios de soporte técnico, capacitación y consultoría a los diferentes 
segmentos de clientes.



Pilares de nuestro modelo de negocio

• Productos bien posicionados en el mercado que tienen ventajas competitivas 
sobresalientes y únicas, además de ofrecerte márgenes de utilidad muy atractivos.

• Respetamos la relación comercial que tienes con los clientes, tu les vendes, los 
atiendes y te aseguras de ofrecerles un servicio integral.

• Te damos el respaldo de marca para que tú generes una experiencia satisfactoria con 
tus clientes, nosotros respetamos al 100% los ingresos que obtienes por servicios.



CONTPAQi® tu mejor Aliado

• Tenemos 40 años de experiencia en desarrollo de software empresarial para PyME.

• Somos el software favorito de los contadores en México, pioneros del sistema de 
contabilidad de periodos abiertos y siempre actualizados con los cambios fiscales.

• Como líderes en Facturación Electrónica, autorizados por el SAT como PAC
(Proveedores Autorizados de Certificación) y PCRDD (Proveedor de Certificación de 
Recepción de Documentos Digitales), tenemos una solución única para la emisión ilimitada y 
gratuita de CFDI.

• Estamos cerca de ti a nivel nacional, a través de 12 oficinas regionales, y un centro de 
atención telefónica y remota de soporte técnico.

• Presentes en más de 800 instituciones educativas y tenemos alianza con las principales 
cámaras empresariales del país.



Respaldo de Marca 
• Foros especializados y grupos de redes sociales para la atención y respuestas de dudas.

• Acceso a la base de datos de conocimiento disponible 24x7x365.

• Soporte técnico, a través de línea telefónica, correo electrónico, chat, y servicio remoto.

• APP 900i, llévanos en tu móvil para que estés al día con noticias, liberación de versiones, eventos e 
información relevante de la marca.

• Mi Gestión, el portal donde encontrarás en un solo lugar la información relacionada a tu cuenta como 
distribuidor.

• Convención Nacional de Distribuidores, donde cada año nos reunimos para aprender, compartir 
experiencias, reconocer nuestros logros, pero sobre todo para valorar y celebrar la esencia de cada uno 
de nuestros distribuidores.



Respaldo de Marca 

• Sistemas de Uso Distribuidor, para tu administración, eventos, demos y
capacitaciones.

• Cuentas con materiales de auto estudio (CONTPAQi® Kursa)*, podcast y un
calendario de cursos online y presenciales.

• Te facilitamos la adopción del CRM Sales Up!*  Una herramienta de gestión de
ventas que te ayuda a incrementar la productividad de tus vendedores.

• Cuentas con Herramientas de Marketing para facilitar tu proceso de venta:
folletos, autodemos, videos, infografías, tablas comparativas de beneficios vs
otras marcas y vs versión anterior, banners, espectaculares, spots de radio, roll
up, plantillas, etc.



Proceso
1. Giros aceptados: los relacionados a tecnologías de información o despachos contables.
2. Empresa registrada ante el SAT, ya sea Moral o Física con actividad empresarial (no 

asalariados).
3. Contar con oficina y número de contacto local en la ciudad donde desea ser distribuidor 

CONTPAQi®
4. Página web y correo electrónico que tengan dominio empresarial.
5. Capacidad de inversión para:

1. Contratar a 2 colaboradores que se vayan a certificar y dedicarse a la marca (ejecutivo 
de ventas y asesor de servicio).

2. Adquirir un paquete básico que incluye contenidos de autocapacitación y software de 
gestión de ventas.



Proceso
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